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会　社　所　在　地　等

会 社 名 株式会社　高野山スズキ

代 表 者 代表取締役　松本　秀樹

所 在 地 〒747-0024　山口県防府市国衙1丁目9-24

T E L 0835-22-3210 F　A　X 0835-22-5982

E - m a i l honsha26@kouyasan-s.sdr.suzuki

設 立 １９５６年１２月

従 業 員 数 104人

年 商 53億円

県 内 事 業 所 10事業所

業 種 自動車小売業

事 業 内 容
スズキ四輪車，中古車，部品・用品，電動車両の販売，自動車整備（点検・車検・修

理），損害保険代理業，レンタカー事業

ホームページ https://www.suzuki.co.jp/dealer/kouyasan-suzuki/

概　　要

我が社はこのような会社です　～　企業理念やビジョンについて　～

　当社はスズキ自動車の山口県総代理店として、山口県下（約1,000社）の販売店様にスズキ車の卸販売（業

販）、新車・中古車をお客様に小売（直販）する他、整備、車検、鈑金、部品、損保代理店、バジェットレンタ

カー等、車両に関する全ての事業を営んでおります。

　設立してから67年（創業は80年以上前）。

『高野山』という名前は、819年頃より空海が修行の場として開いた仏教の聖地「高野山」にあやかり、色んな人

が集まり商売が繁盛するようにと名付けられました。

　下関から岩国まで、山口県の西から東まで10店舗にて営業。2022年度は新車2,800台、中古車600台、計

3,400台を販売しました。

　社員数は104名（パート含む）。2022年度3月期の決算は総売上高53億「やったらやった分だけ返ってくる会

社」＝「実績主義」を第一に掲げているのが当社の魅力です。

　私たちは何のために働くのでしょうか？

自分（家族）を幸せにする為、そしてお客様と会社を幸せにする為に働きます。手を抜いたり真面目に仕事をしな

い人は、自分（家族）を幸せにしないのと同じです。私達は車を通してお客様に幸せになってもらう事を目指して

ます。
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我が社の強みはココです　～　特徴的な取り組みについて　～

「やったらやったぶんだけ返ってくる」＝「実績主義」を第一に掲げているのが当社の魅力です。ボーナス以外に

も、実績に応じた賞与や、3年以上勤めた社員に養老保険をかけ、また1年以上務めた社員は毎年海外に社員旅行

へ参加してもらいます。とにかく「人」を大切にし、投資を惜しまない。　どこか家族的な一体感・統一感を感じ

ることのできる会社です。

我が社のエースからのメッセージ

氏名 阿武　滉太

ふりがな あんの　こうた

メッセージ

当社は一生懸命に努力する社員に対しては必ず評価をしていくシステムがあります。新入

社員に関しても同様で、経験年数を問わず平等に評価しますのでやりがいを求めるのであ

れば是非、共に頑張っていきましょう。

学校からのインターン受け入れ可
可

職種 整備職（徳山営業所　工場長）

専門作業名 自動車整備

技能の優れた点 定められた時間内で的確に修理・点検を行うことができる。

経験年数 10年

関連する資格
普通自動車第一種免許取得・ガソリン・ジーゼル2級自動車整備士

※入社して、まずは整備士資格取得を目指しましょう！（多数実績あり）

採用担当者から一言　～　人材育成の方針について　～

「車の知識」や「経験」「年齢」は全く関係ありません。当社では最初に1ヶ月間本社で研修を行い、毎週異なる

研修で、ディーラー全体の仕事を把握してもらいます。

【研修制度：４月】

①社長と座学研修

②メーカー研修（静岡県浜松市）

③部品課研修…電話対応、ETCセットアップ、部品入荷処理

④サービスフロント研修…電話対応、工程管理表の把握、受付票の作成

⑤コンシェルジュ研修…受付・電話対応、小口現金管理、代車管理、お出迎え

⑥整備研修…タイヤ交換、オイル交換、マットバイザー・ナビ取付

⑦板金研修…洗車、室内清掃、ヘッドライト磨き、塗装

⑧レンタカー研修…電話対応、受付、貸出、洗車、室内清掃

⑨直販営業研修…ソモス操作、Usネット中古車登録、展示車装飾、商談、見積書作成

⑩業販営業研修…販売店訪問・挨拶、カタログ・ポスター案内、洗車、商談、サービス・リコール案内

企業見学
随時見学可（要予約）1名～

可

講話
会社見学時

可

技術指導


